INSOLVENZRECHT

Keine ANGST
vor Insolvenzen

Die umstrittene Vorsatzanfechtung sorgte bisher fiir
grofRe Risiken bei der Gewidhrung einer Ratenzahlung. Mit
der Reform des Insolvenzrechts sollen Unternehmer jetzt
besser vor Pleiten ihrer Kunden geschiitzt werden. Das
andert sich fiir Sie durch das neue Gesetz. |

Autor Ramén Kadel Fotograf Christian Hiiller

»~Auf Innungsversammlungen habe ich
beim Thema Vorsatzanfechtung schon
manchmal heftig meinen Frust abgelas-
sen“, erinnert sich Bernd Frunzke, Ge-
schiftsfithrer der Crottendorfer Tischler-
handwerk GmbH im  Erzgebirge.
Zusammen mit Kay Viehweg fithrt der
52-Jahrige seit 1991 den Betrieb fiir Mo-
bel und Innenausbau gréferer Objekte
mit den zusitzlichen Bereichen Fenster,
Haustiiren und WC-Trennwinde. ,Die
alte Fassung des Insolvenzrechts hing wie
ein Damoklesschwert iiber uns. Ich bin
erleichtert, dass wir jetzt endlich ein offe-
nes Ohr bei der Politik gefunden haben*,
betont der Chef von 50 Mitarbeitern. ,In
unserem Fall ging es um einen Vertrag
iiber neue Mobel fiir 55.000 Euro, bei
dem die dritte Teilzahlung in Héhe von
24.000 Euro ausgeblieben ist. Daraufhin
einigte ich mich mit dem Kunden nach
einigen Mahnungen auf eine Vergleichs-
zahlung von 18.000 Euro.“ Frunzke >
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Bundesldnderranking Weniger Insolvenzen im Siiden

Die Deutschlandkarte gibt einen
Uberblick iiber die durchschnittliche
Zahl der Insolvenzen zwischen 2013
und 2015. Gut zu wissen fiir &
Gliubiger: Die siidlichen Bundeslin-~
der Baden-Wiirttemberg und Bayern
weisen wesentlich weniger zahlungs-
unfihige Unternehmen auf als
beispielsweise der Spitzenreiter
Nordrhein-Westfalen.

Saarland

Zahl der Insolvenzen je
1.000 Unternehmen im
Durchschnitt der Jahre
2013 bis 2015

Quelle: Statistisches Bundesamt, IW Medien / iwd 27
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ANLEGERTIPP DES MONATS

Rendite mit Jahrhunderttropfen

ANLASS
Spitzenweine erreichen mittlerweile Spitzen-

preise. Wer Zeit hat, die Wertentwicklung abzu-

warten, kann traumhafte Renditen erzielen.

ANLAGE

Preise fiir Spitzenweine haben so stark ange-
zogen, dass bei sehr guten Jahrgangen schon
im Vorfeld Preise von iiber 1.000 Euro aufge-
rufen werden. Zu den Stars unter den Weinen
zahlen traditionell die groBen Franzosen.
Hierbei sind es die Bordeaux-Rotweine der
Premier-Grand-Cru-Lagen von Chéteau Lafite
Rothschild sowie der Mouton Rothschild,
Chateau Margaux, Chateau Pétrus, Le Pin,
Latour, Haut Brion. Im Burgund stechen die
groBen Namen der Domaine de la Romanée-
Conti mitihren diversen Spitzenweinen wie
der Romanée-Conti, der La Tache sowie der
Richebourg hervor. Die muss man besitzen,

wenn es darum geht, an den groBen Preisstei-
gerungen teilhaben zu diirfen. Viele Weinlieb-
haber haben sich interessanten Alternativen in
Italien und Spanien sowie in den USA und
Australien zugewandt. Denn auch Weine
anderer Lander gehéren seit Jahren zu den
Outperformern. Hier sind die Australier mit
dem Pernfolds Grange vertreten, die Italiener
mit den Topweinen Sassicaia, Ornellaia, Tigna-
nello, Solaia oder Masseto.

RAT

Handwerksuntemehmer, die auf eine tiber-
proportionale Preisentwicklung setzen, mils-
sen auf zwei Dinge achten: Zum einen auf den
Jahrgang und die speziellen Einzellagen. Zum
anderen auf das Urteil des Weinpapstes Ro-
bert Parker. Seine 100 Punkte sind die Kro-
nung eines ahsoluten Spitzenweines. Ohne
das Urteil dieses Kritikers verlguft die spatere

Rainer Beckmann,
Geschiftsfiihrer der ficon Borsebius
Invest GmbH in Diisseldorf.

Entwicklung eines besonderen Weines in der
Regel schlechter. Wer mit etwas mehr Sicherheit
spekulieren mdchte, sollte sich in die Hénde
eines Weinfonds begeben. Damit ist zumindest
das Problem der perfekten Lagerung geldst.

Weitere Infos: www.ficonboersebius.de
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Bernd Frunzke, Geschéftsfiihrer Crottendorfer
; Tischlerhandwerk GmbH.

»

»Die alte Fassung des g
Insolvenzrechts hing
ie ein Damokles-
schwert iiber uns.«
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»Durch die
eweislastumkehr
gilt eine Raten-
zahlung kiinftig
Indiz fiir die
ahlungsfahigkeit
eines Kunden.«

Fi‘ i
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Dr. Alexandra Schluck-Amend, Fachanwiltin fiir
Insolvenzrecht in Stuttgart.

dachte, damit sei der Fall erledigt. Er hat-
te sich aber zu frith gefreut: Nach drei
Jahren erhielt der Handwerksunterneh-
mer einen Brief des Insolvenzverwalters
des ehemaligen Kunden — mit einer Riick-
forderung der 18.000 Euro. ,Ich fragte
meinen Rechtsanwalt. Der sah aber keine
Chance und empfahl einen erneuten Ver-
gleich. Wir trafen uns bei 9.000 Euro, die
ich an den Insolvenzverwalter zuriick-
zahlen musste”, erinnert sich der Tisch-
ler. ,Ich habe mich einfach machtlos ge-
fiihlt. DieSummeistjazuverkraften—aber
ich wurde unverschuldet zu einem Spiel-
ball des Gesetzes.“

VERSPATETE RATENZAHLUNG ALS INDIZ

Bernd Frunzke ist einer von vielen leid-
tragenden Unternehmern des bisher gel-
tenden Rechts. Bis zu zehn Jahre nach
Eroffnung des Insolvenzverfahrens kann
ein Insolvenzverwalter Geld fiir seinen
zahlungsunfihigen Klienten zuriickver-
langen. ,Bislang reichte schon das ver-
mutete Wissen iiber eine finanzielle Krise
des Kunden aus, um auch nach Jahren
noch Geld zuriickzahlen zu miissen®, er-
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klirt Dr. Alexandra Schluck-Amend,
Rechtsanwiltin in Stuttgart und Partne-
rin bei CMS in Deutschland mit den
Schwerpunkten Restrukturierungen und
Sanierungen. ,Als Indiz reichte fiir den
Insolvenzverwalter schon eine einzige
verspitete Ratenzahlung, Stundung oder
Mahnung.“ Je linger dabei ein Vertrag
zuriickliegt, desto teurer wird es: ,Natiir-
lich fallen bei einem acht oder neun Jah-
re zuriickliegenden Geschift mehr Zin-
sen an als bei einer Leistung in jiingerer
Vergangenheit”, so die Fachanwiltin fir
Insolvenzrecht. ,Im Extremfall hief das,
dass der Handwerker weit mehr noch zu-
riickzahlen musste, als er jemals von dem
Kunden erhalten hat.” Fiir Steffen Bott-
cher ist das eine groRe Ungerechtigkeit:

Auch nach der Reform des Insolvenzanfech-
tungsrechts bleiben Anfechtungsrisiken

deutlich gestiegen sind.
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bestehen - die Grundlagen zur Vermeidung von

»Bs gibt ja durchaus auch Gemengelagen,
in denen berechtigt angefochten wurde.
Aber durch Fille wie Herrn Frunzke wur-
de eine Neuordnung des § 133 der Insol-
venzordnung (InsO) bitter nétig”, betont
der hauptamtliche Geschiftsfithrer der
Kreishandwerkerschaft Erzgebirge. ,Zu-
mal das Problem nicht nur den Hand-
werksbereich, sondern die ganze Wirt-
schaft betrifft. Umso stolzer bin ich, dass
die Initiative zur Reform des Gesetzes vom
Handwerk ausging.“

KERNASPEKT BEWEISLASTUMKEHR

Der 54-Jihrige reichte 2015 gemeinsam
mit 90 Mitzeichnern eine Petition im Bun-
destag ein, der daraufhin das Gesetz ge-
nau unter die Lupe nahm. Ergebnis ist die

Checkliste Das ist bei einer Insolvenz des Kunden zu beachten

Risiken gelten also weiter. Mit diesen sieben
Punkten minimieren Sie das Risiko, von einer
Pleite eines Kunden bése iiberrascht zu werden.

Ij Bargeschifte durchfiihren. Bargeschifte kannen nicht oder nur unter besonderen Bedingungen (z. B.
durch den Fallstrick ,Unlauterkeit’) angefochten werden. Ein Bargeschéft liegt vor, wenn sich die handwerk-
liche Leistung und die finanzielle Gegenleistung des Kunden wirtschaftlich gleichwertig gegeniiberstehen und
unmittelbar ausgetauscht werden. Dies sollte in der Regel innerhalb von 30 Tagen erfolgen.

M\lereinbarungen einhalten. Leistung und Gegenleistung sollten so erbracht werden, wie sie vereinbart
sind. Nachtragliche Verdnderungen wie eine Besicherung, eine Stundung oder eine Vernderung bei der
Héhe der Summe kénnen das Anfechtungsrisiko erhdhen.

lﬁ!ahlungsﬁihigkeit des Kunden richtig einschétzen. Ratenzahlungsvereinbarungen oder Stundungs-
vereinbarungen verringern das Risiko einer Anfechtung nur dann, wenn die realistische Aussicht besteht,
dass sie die Zahlungsfahigkeit des Schuldners verbessern oder wiederherstellen.

lj\lorsicht bei Uberschuldung des Kunden. Wer als Handwerksunterehmer weif, dass sein Kunde
bereits zahlungsunféhig oder iiberschuldet ist, muss mit einer spiteren Insolvenzanfechtung rechnen. Wird
der Schuldner spéter dann doch wieder zahlungsfahig, muss der Glaubiger darlegen, wieso er von Anfang an von
der Beseitigung der Zahlungsunféhigkeit ausgegangen ist.

Mnugen auf bei Sanierungskonzepten. Wenn der Schuldner sich auf ein Sanierungskonzept beruft,
muss dieses in den Eckpunkten nachvollziehbar sein und darf nicht offensichtlich ungeeignet sein. AuBer-
dem missen erste Schritte bereits umgesetzt werden. Wenn der Schuldner nicht das gesamte Gutachten vorlegen
méchte, muss er es dem Glaubiger zumindest in den Grundziigen erlautern.

Mﬁndemng bei Zinsen beachten. Zinsen auf Insolvenzanfechtungsanspriiche sind kiinftig vom Glaubiger
nicht mehr ab Eréffnung des Insolvenzverfahrens zu bezahlen, sondern nur noch ab Eintritt des Schuldner-
verzugs nach den allgemeinen Regeln des Biirgerlichen Gesetzbuchs (BGB).

ﬁlnsolvenzanfechtung genau priifen. Wer ein Schreiben mit der Geltendmachung von Anspriichen aus

einer Insolvenzanfechtung erhilt, sollte nicht ungepriift bezahlen, sondem genauer hinsehen. Oft lohnt
sich ein zweiter Blick, da mit der aktuellen Gesetzesreform die Anforderungen an Insolvenzanfechtungsanspriiche

Foto: CMS Hasche Sigle Partnerschaft von Rechisanwélten und Steuerberatern mbB




Reform des Insolvenzrechts, die am 10.
Mirz 2017 auch im Bundesrat verabschie-
det wurde. ,Giiltig ist das Gesetz ab dem
Zeitpunkt, an dem es im Bundesanzeiger
veroffentlicht wurde®, erginzt der gelern-
te Luftheizungsbauer sowie Fliesen- und
Mosaikleger. Die wichtigsten Anderungen
durch die Reform sind zwei Aspekte: Die
Regelung, dass Bargeschifte im Normal-
fall eine Anfechtung jetzt komplett aus-
schlieRen, und die Beweislastumkehr bei
Ratenzahlungen. ,Die Beweislastumkehr
besagt, dass eine Ratenzahlung jetzt als
Indiz fiir eine Zahlungsfahigkeit des Kun-
den gilt und nicht umgekehrt”, erklirt
Rechtsanwiltin Schluck-Amend. Bottcher
erginzt: ,Der Insolvenzverwalter muss
jetzt dem Handwerksunternehmer also
erst einmal eine unlautere Handlung
nachweisen kénnen. Auch eine Mahnung
ist da kein Indiz.“ Dazu wird der Zeit-
raum fiir die Vorsatzanfechtung von In-
solvenzen von bisher zehn auf nur noch
vier Jahre ab Antrag auf Eroffnung des
Insolvenzverfahrens =~ heruntergesetzt.
.Zwar treten die meisten Fille nach mei-
nen Erfahrungswerten nach zwei bis drei

»Ich bin stolz,
dass die Initia-
ive zur Reform

des Gesetzes
om Handwerk
ausging.«

Steffen Béttcher, hauptamtlicher Geschéfts-
fithrer der Kreishandwerkerschaft Erzgehirge.

Fotos: Kreishandwerkerschaft Frzgebirge, Connex Steuer- und Wirtschaftsberatung GmbH

Jahren auf, wenn man sich aber alleine
die enormen Kosten durch Zinsen an-
sieht, ist die Senkung des Zeitraums von
zehn auf vier Jahren ein bedeutender
Schutz fiir Handwerksunternehmer*, be-
tont Béttcher. ,Auferdem werden jetzt
nur noch die Verzugszinsen gewertet und
nicht mehr die Zinsen ab Ausfithrung des
Auftrags. Das reduziert das Risiko noch
einmal.” Dennoch ist der seit 2009 als Ge-
schiftsfithrer der Kreishandwerkerschaft
Erzgebirge titige Handwerksmeister
nicht ganz zufrieden: ,Seit der Einrei-
chung der Petition sind zwei Jahre ver-
gangen. Zeit, in der leider noch viele Be-
triebe Opfer der alten Rechtslage wurden.
Meiner Meinung nach hitten diese Fille
bis zur Neuordnung des Gesetzes auf Eis
gelegt werden sollen”, sagt Bottcher. ,Vie-
le Investitionen wurden aus Furcht vor
der alten Rechtslage in diesem Zeitraum
verschoben oder gar nicht getitigt — ein
vollig unnétiges Wirtschaftshindernis.*
Die Befiirchtung einiger Experten, dass
Handwerksbetriebe gegentiber Kunden
jetzt leichtsinnig bei der Kreditvergabe
werden, mochte der Sachse dagegen
nicht teilen: ,Das Risiko einer Vorsatzan-
fechtung war vielen Handwerkern gar
nicht wirklich bewusst, daher wird die
Reform ihr Verhalten nicht grundlegend
dndern — auch wenn die Betriebe jetzt ei-
gentlich freier sein miissten, Kredite zu
gewidhren.”

FALLSTRICK UNLAUTERKEIT
Ein gréferes Problem als die Kreditvergabe
sieht Roland Wons in Bargeschiften. Aus-
gerechnet bei der bislang sichersten Vari-
ante, eine Vorsatzanfechtung zu vermei-
den, befiirchtet der Steuer- und Fachberater
fiir Sanierung und Insolvenzverwaltung in
Jena einen Fallstrick: Ein Bargeschift (z. B.
Uberweisungen, Lastschrifteinziige und
Schecks) soll laut neuem Gesetz (§ 133 Abs.
1 - 3 InsO) nur anfechtbar sein, wenn der
Handwerksunternehmer erkannt hat, dass
der Schuldner ,unlauter® handelt. Dieser
Begriff der ,,Unlauterkeit” ist aber noch gar
nicht definiert und stellt ein neues Tatbe-
standsmerkmal fiir die Anfechtung dar.
»Die Rechtsprechung wird die Inhalte die-
ses Begriffes erst noch festlegen®, erkldrt
‘Wons. ,,Bis dahin wird das Risiko einer er-
folgreichen Anfechtung im Insolvenzfall
Teil eines jeden Bargeschifts sein.”

Bernd Frunzke mdchte sich davon
nicht verunsichern lassen. ,Meiner Mei-
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»Die Recht-
sprechung wird
die Inhalte des
Begriffs ,Unlau-
erkeit® erst
noch festlegen.«

Roland Wons, Steuer- und
Fachberater fiir Sanierung und Insolvenz-
verwaltung in Jena.

nung nach sind Ratenzahlungen immer
Zugestindnisse und schaden der Liquidi-
tat. Daher kommt diese Alternative zum
Bargeschift nur bei guten und solventen
Kunden infrage.“ Die Grenze liegt dabei
fiir den Handwerksunternehmer bei
mindestens 30 Prozent Vorfinanzierung
durch den Kunden. ,Dann erfolgen Teil-
zahlungen nach Zahlungsplan. Auf kei-
nen Fall méchte ich in die Situation
kommen, dass ich Ratenzahlungen
nachtriglich vereinbaren muss — auch
wenn die Reform jetzt einiges verbes-
sert”, betont Frunzke. ,Eines hat der Ge-
setzgeber aber erreicht: Meine generelle
Angst vor Ratenzahlungen, Stundungen
oder Mahnungen ist erst einmal weg. Ich
hoffe das bleibt so0.* hm
ramon.kadel@handwerk-magazin.de

Themenseite Insolvenzrecht

Auch gestandene Handwerker haben
immer wieder mit Insolvenzthemen zu
tun. Hier gibt es Tipps filr Sie:
handwerk-magazin.de/insolvenzrecht
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